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M&A Partners



O que € conhecer
M&A de verdade?




Leonardo
Grisotto

Socio-diretor e Cofundador

Administrador (Faficop)
CBA Gestao (Ibmec)
MBA Financas (Ibmec)
M&A Avisor e Investidor

Linked(T}]

Jefferson
Nesello

Sécio-diretor e Cofundador

Analista de Sistemas (UFMS)
Pés e MBA (FGV)
PDG/Exec. (FDC)

M&A Advisor e Mentor

Linked (T}

Alexandre
Nunes

Sécio-conselheiro e Cofundador

Engenheiro (UFU)
MBA Exec. (Ibmec)
Master Eng. (ITA)
M&A Advisor e CSO

Linked T}


https://www.linkedin.com/in/jnesello/
https://www.linkedin.com/in/afnunes/
https://www.linkedin.com/in/leogrisotto/

Josias
Cordeiro

Socio-conselheiro e Cofundador

Administrador (UFPR)
Venture Capitalist
CEO WTC South Brazil
M&A Advisor

Linked}]

José
Peixoto

Saécio-conselheiro e Cofundador

Engenheiro (CEFET)
MBA Executivo (FDC)
POS-MBA (Kellog School)
M&A Advisor e Empresario

Linked[}]

JCoRectadosicom o mercado atual.

Henry
Fuckner

Saécio-conselheiro e Cofundador

Engenheiro (PUC-PR)
MBA Executivo (FDC)
Socio J8 Imébveis e Ocle Engenharia
M&A Advisor

Linked (T}

Tatiana
Lima
Sécia-conselheira e Cofundadora

Administradora (UFPR)
MBA Financas,
Controladoria e Auditoria pela (FGV)
M&A Advisor e Gerente

Linked [T}


https://www.linkedin.com/in/henry-fuckner-1799938/
https://www.linkedin.com/in/josiascordeiro/
https://www.linkedin.com/in/jose-eduardo-de-souza-peixoto-26714030/
https://www.linkedin.com/in/tatiana-pereira-lima-aa446944/
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E ter fechado mais de

7,5 bilhoes

em transacoes.

TAT
E atuar ha mais de

23 anos
em ME&EA.

=Y

6

=

E ter realizado mais de

120

Projetos.



E ESTARENTRE AS

MELHORES
ASSESSORIAS
INDEPENDENTES

EM FUSOES E AQUISICOES DO BRASIL,
SEGUNDO A LEADERS LEAGUE 2024.

Acesse aqui a lista



https://www.leadersleague.com/es/rankings/m-a-lower-mid-cap-ranking-2024-m-a-boutiques-brasil#:~:text=Douglas%20Carvalho%20Jr.-,ZAXO%20M%26A%20PARTNERS,-Alexandre%20F.%20Nunes

E estar conectado a diversos paises em uma vasta rede nacional
e internacional, com players estratégicos e financeiros.
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EXECU1
AOS DI

DOS NOSSOS CLIENTE



DE TODOS
JS PROJETOS.



E CRIAR UM PROCESSO
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73

et

PARA CONECTARAS

- MELHORES OPORTUNIDADESE

GERAR VALOR REAL

PARA OS NOSSOS CLIENTES.



YOMINAR AS MELHORES

SOLUCOES,



E CULTIVAR ;
RELACIONAMENTO ’\‘

DE LONGO PRAZO, PROFISSIONAL, Y - W |
EXTREMAMENTE E

PERSONALIZADOE
SEM CONFLITOS DE
INTERESSE.




= > 7
E DIZER NAO

A UMA TRANSACAO

QUANDO HARISCO

PARA O CLIENTE.

Tecnologia : Concentracao de carteira de clientes acima do esperado;

2022 Buy-Side 18M situacdo detectada na diligéncia de negécios (antes da DD)
A proposta final, mesmo com mecanismo de upside sharing,

Tecnologia Sl 182M estava aquém da expectativa no momento inicial; além

2022 disso, houve desalinhamento com investidor sobre modus
operandida estratégia de gente da companhia.

Telecom /loT . Riscos financeiros e operacionais incompativeis com a fase

2021 Buy-Side 121M pré-proposta; geracio de caixa real abaixo do informado;

situacao detectada na diligéncia de negdcios (antes da DD)
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ALEM DISSO, NOS F

Antes de sermos advrsoﬁ&,, 7€ -W A
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M&Acomoexecutwosd : e
assessorando aquisicdes, fusées, ” Ly
vendas, capltallzag‘ L 1PC5's= ,.:m {0
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ATUAMOS EM PROJETOS
FOCADOS &M
MIDDLE
MARKET,
NOS MAIS
VARIADOS

SEGMENTOS DA
ECONOMIA.




E CONHECEMOS

REALIDADE

DAS
EbRREHAS




O QUE

FAZEMOS:

%E

PREPARACAO

Governanca e Gestao

Analise estratégica
Estruturacao de dividas

Construcao de Business Plans

=

&

=
TRANSACAO

Avaliacao da empresa
Preparacao de materiais
Mapeamento dos interessados
Processo de Due Diligence

Fechamento da transacao

i

POS-TRANSACAO
Plano de Integracao
(Buy Side)
Controle de Earnouts
(Sell Side)



COMO E FEITO O SELL SIDE: 7

! 0 ©) £S5

ENTENDIMENTO AVALIACAO MAPEAMENTO APRESENTACAO
DA EMPRESA E FINANCEIRA DE COMPRADORES/ DA EMPRESA
DO MERCADO E DA TESE DE INVESTIDORES (ROADSHOW)

INVESTIMENTOS

&P ==
28 &>
RECEBIMENTO DUE DILIGENCE CONCLUSAO
DE PROPOSTAS E NEGOCIACAO E ANUNCIO
E ESTRUTURACAO DE CONTRATO

DA TRANSACAO
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ENTENDIMENTO

MAPEAMENTO DE AVALIACAO , ENVIO DE PROPOSTAS
DA EMPRESA, OPORTUNIDADES FINANCEIRA E ESTRUTURA§AO
MERCADO E TESE PRELIMINAR DA TRANSACAO
DE INVESTIMENTOS E ABORDAGEM
INICIAL

_= @
K8 &>
DUE DILIGENCE CONCLUSAO INTEGRACAO
ENEGOCIACAO E ANUNCIO (OPCIONAL)

DE CONTRATO



@

Assessoria na
venda participacao
societaria para:

cedic cedilab

imagem e laboratorio

Assessoria na
venda do controle
societario para:

=2

DASA

Q>

Assessoria na captacao de
recursos Séries E com
investidores estratégicos e
financeiros

bematech

Assessoria na
aquisicao controle
societario da:

gg GEMCO

CREATIVE
SOFTWARE

bematech

Assessoria no
processo de IPO
R$ 814 milhdes

bematech

Assessoriana
aquisicao controle

societario da:



==

Assessoriana
venda participacao
societaria
relevante para:

GP Investments

Assessoriana
venda de 100% da
empresa para:

&

Solabia

=

Assessoria na
venda participacao
do Grupo JCR para:

= “MICHELIN

@ bluetec

SOLUGCAO sascar

Assessoria na
venda do controle
societario para:

<=

C)stqutions »

Assessoria na
venda do controle
societario para:

cetipo

(Jf\/solutions

Assessoria na
venda do controle
societario para:

=



o HDRMDI_ZENTRE

Assessoria na
venda do controle
societario para:

é FLEURY

DRILLFOR

Assessoria na
venda de 100% da
empresa para:

International Drilling Inc.

I indyxa

Assessoria na
venda do controle
societario para:

\ > VOLK

& do Brasil

Assessoria na
venda de 100% da
empresa para:

[ ]
BUNZL
]

'\ PELISSARI

gestdo e tecnologia

Assessoria na
venda do controle
societario para:

Assessoria na
venda do controle
societario para:

PLUGAR

Data & Intelligence



eim

Assessoria na
venda do controle
societario para:

(§) DePuySynthes

FASTTEL

l\/“ENGENHARIA

Assessoria na JV
para aquisicao lote
ANEEL de R$ 170M

W—_

CESBE S..

OCLE

EMNGERMHARIA
ELETRICA LTDA

Assessoriana
venda do controle
societario para
investidores
privados

OdontoBrasil

Assessoriana
vendade
participacao para
investidores
privados

mlus

Assessoria no
vendade
participacao
societaria para
Investidores
Privados

Assessoria na
venda do controle
societario para:

novozymes z



@ medicalway PRIME

® [ ] E E ot AN ——
ClinicaR, 2 |

Sseny : AMhédica safe
Assessoria na 3 A S Assessoria exclusiva
venda do controle : 5S€ssoriana : stituicio d
e . : daintegral para : na constituicao da
societario para: : venda integraip : ot ventive.
: multinacional : ;
=3 InterPlayers S 3 ‘)\.’l‘
‘\.‘ 0 HUB DE NE(¥')CIOS : : ‘\'o-
DA SAUDE E BEM-ESTAR E E 7“!I MCEQB:I-

SeRVRAN o

Assessoria exclusiva
na venda integral
para:

@Hsc.Roup
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CASE MadeiraMadeira - Advisory + M&A (Buy e Sell Side) @

Equipe da Zaxo assessorou o CEO da MadeiraMadeira entre 2012 e 2020, liderou os processo de captacao madeiramadeira
das Séries C e E, levando a Companhia parao _e continua assessorando-a até o momento.

Tombstones (Transacoes) Highlights

- = =" e Entre 2012 e 2020, Alexandre Nunes (socio da Zaxo) assessora o CEO da MM em
Assessoria na captacao de recursos Série C processos de governanca, estratégia e captacoes

Valor nao divulgado

e Em 2017, a Zaxo assessorou a MM na captacao da Série C

e Em 2020, Alexandre Nunes assume papel de CSO (Chief Strategy Officer) da MM com
a missao de realizar novas captacoes e aquisicoes de novos negocios para a Companhia

ﬁ Assessoria na captacao e Em 2021, é anunciada a captacdo de USD 190 MM junto a investidores financeiros e
v de recursos Série E estratégicos, o que leva a companhia a superar valor USD 1 bilhdo.

Crescimento das Receitas (Em R$ Milhdes):

v Assessoria na aquisicaoda 10.525%
44 logtech iTrack Brasil

iTrack




Y

CASE GRYV Solutions - Governanca + M&A (Buy e Sell Side)

A equipe Zaxo liderou o processo de construcao do plano estratégico da GRV Solutions entre g r VSO' ut| ons
2009 e 2010, que culminou na venda do controle da Companhia para Cetip em 2010 por

Tombstones (Transacoes) Highlights

Assessoria na venda do e Em 2009 a equipe Zaxo assessorou a GRV no desenvolvimento de planejamento estratégico, construcao
o controle societario para a Cetip geg;%r(;;ghn}lento e padronizacio de relatérios gerenciais @ faturamento de R$ 197M e valor de mercado de

ceti R$ 2.000.000.000
p e Como parte da estratégia de diversificacao de portfélio, a companhia adquiriu a Sascar
A equipe Zaxo co-assessorou a preparacao da companhia para a abertura de capital, incluindo road show

junto ainvestidores

e Apods avaliacdo das melhores alternativas aos acionistas, a operacao foi realizada junto a um player
estratégico

Assessoria na aquisicao do ¢ Venda da companhia para a Cetip em Dez/2010 faturamento de R$ 297M e valor de R$ 2 bilhdes
, - controle societario da Sascar

Multiplicacdo de Valor (Em R$ Milhées):

Spin-off da Sascar
para o Grupo JCR

<




CASE Sascar - M&A (Buy e Sell Side) + Pés-Transacéo (Gestdo / Integracdo)

A Sascar passou por trés processos de venda de participacao acionaria entre 2009 e 2014. A
reestruturacao da empresa e o M&A foram pilares fundamentais na estratégia de crescimento, que
multiplicou o valor da companhia por 9,5x em menos de 5 anos.

Tombstones (Transacoes)

Assessoria na venda da participacao

©

(®

N

Y777~ 77%/d doGrupoJCR paraa Michelin
R$ 1.600.000.000

(1

o
G

@L bluetec Assessoria na venda para a Sascar

SOLUGCAO Sascar

SBEC Assessoria na aquisicao da SBTEC

Assessoria na venda do

GP Investments controle para a GP Investments

Highlights

e Em 2009 a equipe Zaxo co-liderou a aquisicdo da Sascar e construiu o plano de integracao, assessorando o
Grupo JCR (através da GRV Solutions) na aquisicdo da Sascar por R$ 170M

e Socios e equipe da Zaxo atuaram na gestao e no conselho da companhia
e Zaxo assessorou o Grupo JCR na aquisicao integral da Sascar
e Zaxo realizou aquisicdo da BlueTec e SBTEC como estratégia de ampliacao de area de atuacao e portfélio

¢ Venda do controle da companhia para o fundo de private equity GP Investments em 2011 por R$ 460M em
operacao assessorada pela Zaxo

¢ Venda de 100% da companhia para a Michelin por R$ 1,6 bilhdo [ a Zaxo assessorou o acionista Grupo JCR

Multiplicacdo de Valor (Em R$ Milhées):







YW ZAXO

M&A Partners



	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 11
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 27
	Slide 28
	Slide 29
	Slide 30
	Slide 31
	Slide 32
	Slide 33
	Slide 34
	Slide 35
	Slide 36
	Slide 37
	Slide 38

